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MALLI-CV

Kymmenen vuoden kokemus esimiestehtavista seka laaja kokemus
visioivasta ja strategisesta johtamisesta. Hyvaa nayttoa tuloksellisesta
myyntijohtamisesta. Henkiloston tydilmapiirikyselyjen arvioinneissa
tyoskentelyotteeni on aina arvostettu erittain korkealle. Tehtavassani
minulle on tarkeda nahda oman tyoni jalki ja tulokset.

- Innostava prosessijohtaminen - Erinomainen englanti
- Myynti ja markkinointi - Hyva saksa ja ruotsi
- Koulutusosaaminen - SAP, HR, OPTIMA, MS Office

TULOKSELLISTA MYYNNIN JOHTAMISTA

- Olen vastannut yrityksen myynnin ja markkinaosuuden
kasvattamisesta Pohjois-Suomessa.

- Erityisvastuualueina konseptin toteutumisen varmistaminen
myymalaviestinnan ja myyntiprosessin osalta.

- Esimiesvastuu, 20 myymalapaallikkoa. Omana tehtavana auttaa
myynnin johtamiseen seka henkiloston motivoimiseen ja
kehittamiseen liittyvissa asioissa.

- Vankka kokemus kahdeksan yksilon operatiivisesta johtamisesta
seka uusasiakashankinnasta.

KOULUTUSKOKONAISUUDET: SUUNNITTELU JA TOTEUTUS

- Monipuolinen ja kdytannonldheinen koulutussuunnittelu.

- Laaja-alainen markkinoinnin koulutuskokemus oppilaitoksessa ja
yrityksissa.

- Koulutusalat: jalleenmyynti-, jarjestelma- ja tuotekoulutus.

HYVAA ESIMIESTYOTA JA JOHTAMISTA

- Myymalapaallikoiltda useana vuotena perakkain positiivista
palautetta, niin henkilokohtainen kuin tydilmapiirikyselyista saamani
palaute on ollut erittain hyvaa.

- Olen saanut johdolta kiitosta erittain hyvasta ja vuorovaikutteisesta
esimiestyosta.

- Omalta esimieheltad palautteena: "Asiantunteva ja innovatiivinen
aluepaallikko”.



Saavutukset (jatkuu)

Tyokokemus

Koulutus

Taydennyskoulutus

Luottamustoimet

Suositukset

Qili Onnekas, CV 12.8.2021

TULOKSELLISTA MYYNTITYOTA

- Yrityksen myynti- ja markkinaosuus kasvoi alueellani viimeisen
neljan vuoden aikana huomattavasti, jopa 20%

- Yksikkoni palkittiin yhtion parhaana uusasiakashankkijana vuosina
2014 ja 2016.

TOIMIVA JAKIITETTY KOULUTUSKOKONAISUUS, Myynti 2.0

- Tydryhmani kehittdma uusi kdytannonlaheinen sertifiointiin
tahtaava Myynti 2.0 -koulutus sai kunniamaininnan kansainvalisessa
XXX koulutusfoorumissa vuonna 2015.

Aluejohtaja, Pohjois-Suomi
02/2013-2021, Yritys X Oy, Oulu

Aluepaallikko
08/2008-01/2013, Yritys Y Oy, Oulu

Koulutussuunnittelija, tuntiopettaja
08/2006-05/2008, Oppilaitos O, Oulu

Myymalapaallikko
05/2004-05/2005, Yritys Z Oy, Lappeenranta

Lisaksi tydkokemusta asiakaspalvelusta ja esimiestyosta 2001-2004
mm. hiihdonopettaja (Itdvalta), vuoropaallikkd hampurilaisravintolassa.

Kauppatieteiden maisteri
Paaaine: johtaminen ja organisaatiot

Oulun yliopisto 06/2003
Koulutusyritys X, Suorituksen johtaminen 2019
Kouluttaja Y, Quality Project Management 2013
Verkko-opetuksen peruseteet, Optima 2008

Myynti- ja henkilostojohtamiskursseja 2004-2006
Hallitusjasenyydet asunto-osakeyhtiossa 2016-2019
Oulun Nuorkauppakamari, laatupaallikkd 2015
Toimitusjohtaja Jouni Johtaja, Yritys X Oy 0551234234
Aluejohtaja Paavo Pomo, Yritys Y Oy 0552234 234
Rehtori Seppo Suosittelija, Oppilaitos O 0553234 234



